: Hochschule
copa®*cogeca Geisenheim

University

european farmers european agn-cooperatives

CURRENT DEVELOPMENT OF WINE SALES IN GERMANY
JAN-SEPT 2024

Prof. Dr. Simone Loose
Department of Wine and Beverage Business Research, Geisenheim University

2024-10-24 <
f
.




Digital Infrastructure

12 ERP interfaces

EUROPAISCHE UNION: ¢ Hochschule
Investition in Ihre Zukunft O. Geisenheim

Européischer Fonds fiir regionale Entwicklung UmVEISltg

Businesses'
ERP data

VINO

=@

AWIR

a—
2
E
{7

Welnihelo 77
= ‘

KCWEIN Magnum

central databank

7
commendo () N sup Johher welnmannpro

Softwarelgsungen fiir die Weinwirtschaft Software fiir die Weinwirtschaft

]
—
—

]
—
—

I

(((0

(@



. I EUROPAISCHE UNION: Hochschule
|nf0rmat|on gathered { :* Investition in lhre Zukunft & Geisenheim

Européischer Fonds fur regionale Entwicklung Unive Isitl_.]

Data fields defined for interface

Product Client

Transaction Producer




\ . € Hochschul
www.Geisenheim-Portal.de Geisenheim

University

Hochschule
'&55159"'191"‘ Absatzanalyse  Unternehmensanalyse  Konjunkiuranalyse  Kontakt  Aktuelles

University

EUROPAISCHE UNION:
Investition in Ihre Zukunft
Europaischer Fonds fiir regionale Entwicklung

Geisenheimer Absatzanalyse

Die Geisenheimer digitale Absatzanalyse wertet die Absatzdaten von

Weingiitern, Kellereien und Genossenschaften aus, um den Betrieben einen Sle

Vergleich zu anderen Betrieben zu erméglichen und der Branche zuverlassige e

Informationen zu geben. Die Daten sind geschiitzt. Niemand, aufer den

Teilnehmenden selbst, hat Zugang zu den eigenen Daten. Andere Betriebe B sote

sehen nur verrechnete, aggregierte Daten iiber viele Betriebe hinweg. § _—

Es wird eine intuitiv verstandliche, grafisch aufbereitete Analyse des eigenen

Absatzes erstellt. Auch durch die Gegeniiberstellung mit Vergleichsgruppen He

erhélt man stets aktuellen Zugang zu Trends und Entwicklungen auf dem oTe€

deutschen Weinmarkt. Jan Mérz Mai Juli Sep Nov

2 i Kundentypen B Endverbraucher ] Fachhandel | Gastronomie Il Export
Der Hauptfokus der Auswertung liegt auf folgenden Gebieten:

https://www.geisenheim-portal.de/wp-content/uploads/2024/10/Geisenheimer_Absatzanalyse Stand 2024-10-15.html#1



https://www.geisenheim-portal.de/wp-content/uploads/2024/10/Geisenheimer_Absatzanalyse_Stand_2024-10-15.html#1

Coverage of companies and positions

Teilnehmende Betriebe

Datenibertragung von Betrieben lauft bei

Anzahl Positionen in Datenbank insgesamt

Vollstindige Ubertragung
Fur Analyse berilicksichtigte Betriebe

Fur Analyse genutzte Positionen

671

625

60.450.414

452

37.752.751

7% Hochschule

-O-* Geisenheim

University

Companies participating
Companies connected

Sales positions in data base

Companies used for analysis

Sales positions used for analysis
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_Ausgewertete Absatzdaten 15.10.2024

(n =452 Betriebe)

Umsatz pro Jahr* n % der Betriebe Anbaugebiet n % der Betriebhe
Bis 250 T€ 146 32 Mosel a0 20
250 T£€ bis 500 T£ 119 26 Pfalz 87 19
500 T€ bis 750 T€ 61 13 Rheinhessen 77 17
750 T£ bis 1 Mio. £ 23 5 Wiirttemberg 45 10
1 Mio. € bis 2 Mio. € 47 10 Franken 42 9
2 Mio. € bis 3 Mio. € 21 5 Baden 36 8
3 Mio. € bis 5 Mio. € 17 4 Rheingau 35 8
Uber 5 Mio. £ 18 4 Nahe 19 4
Mittelrhein 8 2

* Der Umsatz umfasst nur den Verkauf von Flaschenware von
traubenbasierten Erzeugnissen - kein Fasswein und sonstige Umsatze. Saale-Unstrut 7 2
Hessische BergstralRe 2 <1
Sachsen 2 <1
Ahr 1 <1

Andere 1 <i
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Data base — raw data of value and volume .O.. Geisenheim
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Value in Million Euro and Volume in Million Litre

Ausgewertete Absatzdaten 15.10.2024

(n =452 Betriebe)

2022 2023 2024
Direct to consumer Endverbraucher
Umsatz 149,7 150,2 102.2
Absatz 20,8 19,7 12,9
. . Fachhandel
Specialty retail
Umsatz 119,2 114.5 81,0
Absatz 28,9 259 17.7
Gastronomie
On-Trade
Umsatz 38,8 40,5 28,4
Absatz 6,2 6.1 4,2
. Lebensmitteleinzelhandel
Food retail
Umsatz 116,0 107.3 73.4
Absatz 30,4 25,2 16,9

Umsatz in Mio. €
Absatz in Mio. Liter




Year to date development of sales

YTD German wine sales (Jan-Sept 2024)

(N=452 Wine estates and cooperatives, 16.10.2024)

Value Volume
change in % change in %

Food retail -6 -9
Wholesale -2 -2
Direct to consumers -1 -6
Specialty wine retail -5 -8
Gastronomy -7 -8
Export +1 -1

e R N

Participants are not yet weighted representatively

¢ Hochschule

'O" Geisenheim

University

Channel
volume share
in sample in %

6
24
21

8

15
‘
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Development 2019-2024

Total sales value and volume

Umsatz (Mio, €) Absatz (Mio, Liter)
]
o
45
201%
i <o 2020
= = 3021
= 2022
= 2023
-— 2024 B
35
30
&
25
Jan Feb Mrz Aps Mas Juin Jul Aug Sep Ot Mo Dz Jan Feb Mz HApr Mai Jun Jul Aug Sep Okt Hay Dz

368 Batriatsy 258 Batriites




Direct to consumer sales

Umsatz (Mio. €)
Encvrtraucher

Sep

Ot

Nav

Dex

2018
s 2020
- - 2021
c= 202
— 2T
—_ 2024

387 Batriaks

€ Hochschule
¢ Geisenheim
University

Absatz (Mio. Liter)

Endvate gucha
25

20

Dz
38T Batrboke
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Specialty wine retail

Umsatz (Mio, €) Absatz (Mio. Liter)
Fachhardel Fachhandel
11 28 a
10
24
9
2018
+ 2020
= = 2021
<= a2
a — 23 4p
— 324 g
7
1.6
]
Jan Feb Mrz Aps Mas Jun Jul Aug Sep Ol Mav Dz Jan Feb Mrz Agr Mai Juin Jul Aug Bep OkE [

Dz
348 Batrigts 348 Batrigte




% Hochschule
On-Trade ¢ Geisenheim
University

Umsatz (Mio. €) Absatz (Mio, Liter)

astronomas GAROnCTE:

4

Jan Fed Mrz Apr Mai Jum Jul Aug Sep Ot o Dex Jan Feb Mrz Apr Mai Jun Jul Aug Sep Okt Mo Dz
354 Batrinte 356 Batnate
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Umsatz (Mio. €) Absatz {Mio. Liter)
Expary

Expert

Jan Feb Mrz ApE Mai Jum Jul Aug Sep ikt Mo Dez Jan Feb krz Agr Mai Jun Jul Aug Sep Okt & Dz
335 Batriibs 35 Batriibs
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Revenue per 0,75 Litre bottle

Shift in Revenue per Unit: Current decline in On-Trade and Export Sectors
(data from middle sized companies with annual revenue 750k< to 5 Mio.€)

Durchschnittserlts €/0,75L (netto)
n =108 Betriebe

7,00£- A
6,00 £- |
\ ) \
1 e = ."\ i/ ' X " 2
__,"' =3~ s \V/ ‘ +— Endverbraucher
5,00 £- . g - e - s A\ Fa Gastronomie
A I\ / L1 L\ f > . /S N
- \ f o \\. o Export
.': [ \ / ¥ Fachhandel
\ 4 Lebensmitteleinzelhandel
4,00 €- | —
|I ||'I
300€-
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Reasons for declining wine consumption D~ Geisenheim

Supply

Higher

production
costs

University

Demand

Lower
disposable
income
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Demographic structure in Germay

Geisenheim
University
Alterspyramide 2023 nach Einwanderungsgeschichte
Erstergebnisse des Mikrozensus
Alter in Jahren
100
Mannlich Weiblich
90
80 In the future fewer consumers who
70 drink less wine per capita
60
50 Example:
40 75% of consumers
30 X
75% per capita consumption
20 _
10 56% Volume
. 0 ! ;
800 600 400 200 0 0 200 400 600 800
Personen ohne Einwanderungsgeschichte [ Eingewanderte
M Personen mit einseitiger Einwanderungsgeschichte W Nachkommen

©mn! Statistisches Bundesamt (Destatis), 2024

B s



Share of German households buying wine

70

65

60

55

50
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Buyer reach 2004 — 2023
Share of German households in % buying wine in food retail

62,7 63,0 .
Wine total

58,1

373 567 564 562

555 554 g4

53,6 54,0

51,0
== G . 47,9 LEH

3 d61 T erman wine

' ’ 43,8
416 a1,4 az_ ..

40.6 4{]}3 39’9 39}8 40,5 40’2 40)0 39;7 T 28

5
35,9 LEH

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 201e 2017 2018 2019 2015 2020 2021 2022 2023
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Department of Wine and Beverage Business Research
Hochschule Geisenheim
Tel. +49 6722 — 502 382
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